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Net present value b Valeur actuelle nette

Net value asset b Actif économique net

Network management P Management en réseau
Non-defensive communication b Communication
affirmative

Note payable b Effet de commerce

Normal time P Temps normal

o

Obligation P Bond

Offer b Offre

Open mind b Ouverture d’esprit

Operating expense b Charge d’exploitation
Operating income, operating profitb Résultat
d’exploitation

Operating profit P Marge opérationnelle
Operating revenue b Produit d’exploitation
Optimization b Optimisation

Option b Option

Opportunity P Opportunité

Opportunity cost b Codt d’opportunité
Organization P Organisation
Outplacement b Reclassement

Overdraft b Découvert

Over motivation b Sur-motivation

P
Packaging b Packaging

Paid-in capital P Prime d’émission

Par value b Nominal

Paraphrasing P Reformulation

Parity b Parité

Partnership b Partenariat

Patent P Brevet

Payback b Recouvrement de I'investissement
Payment balance b Balance des paiements
Performance b Performance

Personal development b Développement personnel
Pertinent cost b Co0t pertinent

Pooling of interest b Fusion par échange d’actions
Population b Population

Portfolio cleaning b Nettoyage de portefeuille
Positive critic b Critique constructive

Position b Poste

Positioning b Positionnement

Power b Pouvoir

Primary current account P Revenus primaires
Priming P Amorcage

Principle b Principe

Process b Processus

Product b Produit

Product line b Gamme

Production cost b Co0t de production
Production cycle b Cycle de production
Productivity b Productivité

Product line b Gamme

Profit b Produit, bénéfice

Profit warning b Avertissement sur le résultat
Profitability index b Indice de profitabilité
Progress b Avancement

Project b Projet

Promotion b Promotion

Proposal b Proposition

Provision P Provision

Public relations b Relations publiques
Purchase b Achat

Purchase order b Bon de commande

Q

Qualitative study b Etude qualitative
Quality b Qualité

Quantitative study b Etude quantitative
Question book b Questionnaire
Question mark b Dilemme

R

Random variable b Variable aléatoire

Rating b Notation de la solvabilité

Receivable accounting b Comptabilité auxiliaire
Receipt P Bon de livraison

Reflective listening b Ecoute active

Repartition key b Clé de répartition

Report P Rapport

Regression b Régression

Resource P Ressource

Retained earnings, retained incomep Réserves
Return on capital employed b Rentabilité des capitaux
engageés

Return on net asset b Rentabilité de I'actif
économique net

Return on equity b Rentabilité des capitaux propres
Return on investment b Retour sur investissement
Return to scale b Economie d’échelle

Revenue b Chiffre d’affaires

Revival b Relance

Rider b Avenant

Right b Droit

Road map b Schéma directeur

S

Sale b Vente

Sale force b Force de vente

Satisfaction b Satisfaction

Schedule P Planning

Scheduling P Planification, ordonnancement
Scoring b Criblage

S curve b Courbeen S

Securities b Placements financier
Segmenting P Segmentation
Self-conscientiousness b Conscience de soi
Semi-finished product b Produit semi-fini
Service b Service

Share b Action

Short run b Court terme

Site b Site

Skill b Compétence

Slip b Bulletin

Sociability b Sociabilité

Society b Société

Source document b Piéce comptable
Sourcing P Référencement

Standard time b Temps standard

Star b Etoile

Step b Etape

Steering committee P Comité de direction
Stock b Actions

Stock keeping unit P Nombre de références
Strategic basis P Base stratégique
Strategic business unit b Activité stratégique
Strategic group P Groupe stratégique
Strategic map b Carte stratégique
Strategic plan b Plan stratégique

Strategy b Stratégie

Strength b Force

Stress b Stress
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